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Vamos falar de:

_nocoes basicas de marketin,

_do perfil de consumidor as caracteristica: 0 e a estratégia de vendas

_0s 5 "P" do marketing _ Produto, Ponto de Venda, Promocao, Preco e Pessoa.

Instrucoes para os(as) Consumidores(as)

- Seras consumidor(a) num mercado onde havera varios(as) empresarios(as)-vendedores(as) a
oferecer-te um determinado tipo de produto ou servico.

- Ser-te-a pedido que facas uma compra real, ou seja, iras realmente pagar pelo produto/servico
e ficar com o produto ou receber o servico.

- Deveras comprar apenas um produto ou servico de apenas uma das empresas-vendedoras.

- Quando o facilitador indicar, deveras circular pela sala, visitar todos os pontos de venda e ouvir
todos os(as) vendedores(as), procurando dividir o tempo disponivel de uma forma equilibrada.

- Sé tu proprio(a)! Faz a tua compra agindo como costumas agir quando compras alguma coisa.
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